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Требования компании «ВИКТОРИ» к контрагентам
Дистрибьютор: компания, ведущая обучение по всем основным  брендам,  выполняющая объем закупки согласно таблице №1.

Торговый представитель с обучением: компания, ведущая обучение по одному из  основных брендов и осуществляющая торговлю. Скидка на продукцию зависит от объемов закупки указанных в таблице №1. 

Торговый представитель без обучения: компания, осуществляющая только торговлю продукцией.  Скидка на продукцию зависит от объемов закупки указанных в таблице №1. 

Разовый покупатель: компания или частное лицо, желающее реализовывать продукцию  в своем регионе продукцию, только при отсутствии в регионе дистрибьютора или торгового представителя с обучением, выполняющим требования компании по объемам закупки и обучению, скидка на приобретение продукции зависит от  объема закупки и указана в таблице №1.
Компания или Индивидуальный Предприниматель, осуществляющий не регулярные закупки, реже одного раза в квартал. 

Поставщик: компания, уполномоченная компанией «ВИКТОРИ» осуществлять реализацию  продукции своим контрагентам. 

Требования к дистрибьютору, торговому представителю с обучением:
· Наличие офиса в центральной части города с учебным классом не менее 16м2 и  зоны продаж, оптового отдела. 
· Наличие учебного класса с преподаванием по всем брендам, представленным компанией (только для дистрибьютора).
· Наличие налаженной сбытовой сети, рекламная работа, участие в региональных выставках и чемпионатах.

· Постоянное наличие в основном магазине дистрибьютора, рекомендованного перечня продукции, при наличии его у поставщика. 

· Торговля в магазине при учебном классе осуществляется только материалами, впрямую не конкурирующими с продукцией основных брендов.

· В розничной торговле материалы продаются по рекомендованным  розничным ценам с полным сохранением целостности упаковки и наличием описания на русском языке. 

· Полностью выполняется дисконтная программа по оптово-розничной торговле. 

· Подписанный договор дистрибуции со всеми приложениями и дополнительными соглашениями. 

· В случае выполнения условий договора компания «ВИКТОРИ» осуществляет  рекламную и маркетинговую поддержку, согласно условиям договора и в объёмах договора.
· В случае невыполнения  условий договора выносится предупреждение сроком на 1 месяц  по устранению не соответствия условий работы положениям договора.

· При условии не выполнения предписания по устранению вводятся штрафные санкции по снижению закупочной скидки на 10%. 
· В случае не выполнения предписания в течение 2х месяцев договор дистрибуции разрывается и выносится предписание компании Поставщику  о разрыве договора поставки и прекращении любой совместной деятельности до распоряжения Компании.

· Дистрибьютор участвует в слете дистрибьюторов и проводит необходимую ресертификацию своих преподавателей в строго установленные сроки или по договоренности с учебным центром. 

   Требования к торговому представителю без обучения: 

· Торговый зал, налаженная сбытовая сеть, реклама продукции в местных СМИ, потенциальный дистрибьютор. 

· Подписанный договор дистрибуции  с ограниченными правами и обязанностями. 

· Объемы продаж и скидки учтены в Таблице № 1.  

· Торговый представитель, выполняющий все условия договоров,  рекламируется на сайте компании и указывается в Горячей линии как торговый представитель, без обучения.
· Торговый представитель не имеет права давать скидки для учеников учебных студий, кроме выпускников компании «ВИКТОРИ» при наличии стандартной карточки выпускника учебного центра компании «ВИКТОРИ». 

· Торговый представитель не имеет права давать скидку более 10% при перепродаже продукции от рекомендованной розничной цены компании.  

Запрещается всем контрагентам:
· Осуществлять в залах, в которых выставлена продукция, дистрибутируемая компанией «ВИКТОРИ»,  торговлю материалами для моделирования ногтей  в прямую конкурирующими с основными материалами дистрибутируемыми компанией. 

· Осуществлять изменение целостности упаковки до продажи изделия, за исключением материалов используемых в учебных студиях. 

· Вести обучение на материалах других ногтевых компаний в учебных классах, в которых ведется обучение на ногтевых материалах, дистрибутируемых компанией «ВИКТОРИ». 

· Вносить изменения в стандартные программы по обучению. 
Компания оставляет за собой право, после уведомления дистрибьютора и торгового представителя повысить отпускную цену до полного устранения замечаний.  







            Таблица №1 
	№
	Наименование 
	Объем минимальной закупки в месяц в тыс. рублей
	Скидка

	1
	Дистрибьютор 
	От 8000$
	ОПТ

	2
	Представитель с учебным центром 
	От 8000$
	ОПТ

	5
	Представитель без учебного центра 
	От  4000$
	30%

	6
	Представитель с учебным центром   
	От 2500$  до 8000$ 
	30%

	7
	Представитель без учебного центра 
	От 2500$   до 4000$  
	20%

	8
	Представитель с учебным центром   
	От 1200$ до 2500$
	20%

	9
	Представитель без учебного центра 
	От 1200$  до 2500$
	15%

	10
	Представитель, не разовый покупатель 
	От 4000$ 
	20%

	11
	Представитель, не разовый покупатель 
	От 2000$ до 4000$ 
	15%

	12
	Представитель, не разовый  покупатель 
	От 400$ до 2000$ 
	10%


* Расчет ведется по закупочной цене.  

Компания «ВИКТОРИ» оставляет за собой право рекомендовать торговому представителю  из региона, заключить договор субдистрибуции с Дистрибьютором компании «ВИКТОРИ» в данном регионе. 

